                             MERCADOTECNIA/MARKETING “AGENDA”



MARKETING: Actividades que se realizan para que un producto llegue al cliente

Marketing es: 

La Meta de Marketing: “a traer el producto adecuado a la plaza adecuada al     
                                          precio adecuado con la promoción/propoganda adecuada.”

Antes de la comercialización de un producto...
Clientes:  

Competición:   

EL 4 P’s:

PRODUCTO:

PLAZA:

PRECIO:

PROMOCION/PROPOGANDA:

ESTRATEGIAS de PUBLICIDAD:

Sé Como Nosotros

Sé Como Yo

¿Qué Pasaría si...?

Sé Un Comprador Inteligente...

Para Quienes Les Gusta Lo Mejor...

UNA EFECTIVA PRESENTACIÓN DE VENTAS: 

· Conocer El Producto:

· Atraer La Atención del Cliente:

· Efectuar La Presentación:

· Cerrar de la Venta:

ACTIVIDAD DE CREACIÓN DE ANUNCIOS O FOLLETOS:

Ÿ Nombre de la empresa:

Ÿ Un logotipo:

Ÿ Slogan:

Ÿ Las “4 Ps” de marketing:

Ÿ Debe incluir una de las “Estrategias Publicitarias” 

